34

WOHLEN

FREITAG, 7. NOVEMBER 2014

Immer eine Nasenlange voraus

Aargauische Industrie- und Handelskammer zu Gast bei der Wilco Wohlen

Die Regionalgruppe Freiamt der
AIHK geht neue Wege, Statt zur
GV lud sie ihre Mitglieder diese
Waoche zu einer Betriebshesichti-
gung und einem Nachtessen ein.
Beim Rundgang durch die Firma
Wilco zeigten sich die Firmen-
verireier sehr heeindruckt.

Chregi Hansen

«Es ist ein Versuch. Jetzt warten wir
ab, wie die Reaktionen ausfallen», er-
klirt Bruno Eugster, derzeit Priisi-
dent der Regionalgruppe Freiamt der
Aargauischen Industrie- und Han-
delskammer.

Der Verzicht auf eine normale GV
ist ihm leichtgefallen. «Der Vorstand
ist komplett, aktuelle Themen liegen
derzeit keine vor», sagt Eugster. Er
findet es wichtiger, dass sich die Un-
ternehmer im Freiami besser kennen
und sich besser vernetzen. «Der go-
genseitige Austausch ist bereichernd.
Man kann immer voneinander ler-
nen. Oder Probleme gemeinsam an-
gehen», ist Eugster {iberzeugt.

Darum standen dieses Jahr statt
der GV eine Betriebsbesichtigung so-
wie ein gemeinsames Nachtessen im
neuen Hotel Villmergen auf dem Pro-
gramm. Das Angebot stiess durchaus
aul Interesse, wie die 35 Anmeldun-
gen beweisen. Speziell freute sich
Eugster, dass Firmengriinder Martin
Lehmann personlich die Gruppe be-
griisste. Lehmann hat die Firma 1971
gegriindet und zu seiner heutigen
Grisse gefiihrt, sie aber per 1. Janu-
ar 2013 an das deutsche Unterneh-
men Bausch+Strébel verkauft und
die Geschiftsfithrung diesen Sommer
seinem bisherigen Stellvertreter Ro-
land Koch iibergeben.

Standort Wohlen ist gesichert

«Mein Ziel war es immer, etwas zu
machen, was den Menschen hilft», er-
klidrte Martin Lehmann seine Motiva-
tion zur Firmengriindung. Heute gilt
die Wilco weltweit als fithrender Spe-
zialist im Bereich Dichtigkeitsprii-
fung und Qualitdtskontrolle. «Das
ging nicht von heute auf morgen. Es
brauchte Mut und innovative Ideen,
und es gab auch Riickschlige», er-
zdhlte Lehmann. Heute nehmen die
Produkte seiner Firma vor allem im
Pharmabereich eine wichtige Rolle
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ein. «Wir schiitzen mit unseren Ma-
schinen die Gesundheit der Patienten
und Konsumenten», bringt es Leh-
mann auf den Punkt.

Die Entwicklung seiner Firma sei
firr ihn persinlich schnell gegangen.
«Ilrgendwie habe ich gar nicht ge-
merkt, dass ich schon 43 Jahre dabei
bin», lacht Lehmann. Und weil er ste-
tig mit weiteren Ideen und neuen Pro-
dukten beschiiftigt war, hat er darii-
ber fast die Nachfolgelosung verges-
sen. Heute ist er froh, dass Roland
Koch die Ziigel {ibernommen hat.
«Mir war das Wichtigste, dass der
Standort Wohlen und die rund 100
Arbeitsplidtze hier erhalten bleiben.
Und dass wir hier weiterhin mit Voll-
dampf an neuen Produkten arbeiten
kénnen», so sein Resiime.

Innovation, Qualitat
und guter Service

Die Wilco liefert ihre Maschinen welt-
weit. «Nur zwei Prozent unseres Ab-
satzes bleiben in der Schweiz», er-
klirt Nachfolger Roland Koch. Griss-
ter Abnehmer mit iiber 80 Prozent ist
mittlerweile die Pharmaindustrie,
aber auch die Lebensmittelindustrie
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Roland Koch (rechts), seit dem Sommer neuer Geschaftsfihrer der Wilco, fuhrte personlich durch
sein Unternehmen und prasentierte die verschiedenen Prifmethoden und -maschinen.

hat Interesse an den Priifmaschinen
aus Wohlen, ebenso die Hersteller
von Spraydosen. Das Besondere am
Unternehmen: Die Wilco liefert genau

Die Konkurrenz
steht schon in den

Startléchern
Roland Koch, Geschaftsfihrer

das, was der Kunde braucht, die Ma-
schinen werden exakt ihren Bediirf-
nissen angepasst. «Wir arbeiten
stiindig an Neu- und Weiterentwick-
lungen. Im Moment etwa sind wir an
zwei Verfahren, die Weltneuheiten
sind», so Koch weiter.

Diese Innovationsfreude sei wich-
tig, «denn einige unserer Patente
laufen schon bald ab und die Kon-
kurrenz steht in den Startlichern.
Also miissen wir wieder Neues schaf-
fen», erkliart der Geschiiftsfiithrer.
Ebenso wichtig seien die Qualitiit
und der Service — nur so bleibe man
trotz der hohen Schweizer Preise
konkurrenzfihig. «Wenn am Freitag-
abend in den USA eine Maschine aus-
fillt, muss iibers Wochenende ein
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Techniker hinfliegen, damit am Mon-
tag die Produktion weitergehen
kann», so Koch.

Wilco-Produkte gibt es nicht zum
Discountpreis. «Aber die Investition
lohnt sich», ist Koch iiberzeugt. Denn
dort, wo die Maschinen zum Einsatz
kommen, ist absolute Sicherheit not-
wendig. Damit die Produkte nicht
verunreinigt sind, miissen die jewei-
ligen Behilter absolut dicht sein.
Dank des Einsatzes der Wilco-Pro-
dukte haben die Firmen die Gewiss-
heit, dass dies so ist. Denn je nach
Priifverfahren werden Risse gefun-
den, die tausendmal diinner sind als
ein Haar.

Besser sein als die anderen

«Die Methoden, die wir dazu benut-
zen, sind nicht neu, sind physikalisch
hestens bekannt. Aber wir kiinnen sie
so nutzen und modifizieren, dass die
Priifung maglichst schnell und ein-
fach méglich ist», erklirt Koch. Und
genau dies sei das Erfolgsgeheimnis,
welches andere Firmen im Freiamt
wohl gerne kopieren wiirden — ein-
fach immer besser und weiter sein
als die Konkurrenz.



